
Presentazione 
 

Come possono le nostre piccole imprese supera-
re questa crisi che attanaglia tutti noi? Come 
possono trasformare le nuove difficoltà in modi 
nuovi di gestire la propria impresa? 
     I quattro incontri previsti propongono un mo-
dello innovativo di fare “cultura d’impresa”: con 
esperti e imprenditori che hanno già superato la 
crisi, con un confronto aperto ed operativo, con 
chi sta operando attivamente nelle dinamiche 
proposte, con metodi e strumenti semplici ed ef-
ficaci, con un allenamento in aula che permette 
di vedere le proposte in pratica da subito per la 
propria azienda, con una visione pragmatica e 
operativa per aiutare l’impresa ad uscire rapi-
damente – ma con metodo - dalle secche della 
crisi mondiale. 
 

 
 

Docente per l’intero percorso sarà Roberto De 
March, laureato in economia aziendale, consu-
lente di Direzione Aziendale in area Marketing & 
Vendite,  con un’esperienza pluriennale sia come 
direttore commerciale che come assistente alla 
crescita delle piccole e medie imprese.  
Per un approfondimento vedi il profilo completo 
al sito www.tvn.it   
 

1° Incontro:  
Cambiamo il “vecchio” marketing  
con un nuovo sistema di servizio! 

Martedì  16 febbraio 2010, ore  14:30 –  18:00 
 
Presenteremo (con esempi concreti) nuovi approcci 
operativi al marketing mix, al sistema di servizio e alle 
alleanze come marcia vincente.  
 

 
 

2° Incontro:   Vendere meglio con le persone  
che abbiamo nel nostro gruppo!  

Martedì 23 febbraio 2010, ore  14:30 –  18:00 
 
Affronteremo il tema della gestione dei venditori, de-
gli agenti e delle persone del customer service, con la 
proposta di strumenti disponibili per la gestione. 
 

 

 
 

3° incontro:  
Informa il mercato della tua presenza  
in modo innovativo e con meno costi!  

Martedì 9 marzo 2010, ore  14:30 –  18:00 
 
     Coglieremo metodologie organizzative di im-
prese innovative che hanno modificato   la strut-
tura di comunicazione al mercato  
 

 
 
4° Incontro:  Inserisci davvero il cliente  
nel tuo sistema informativo aziendale! 

Martedì 16 marzo 2010, ore  14:30 –  18:00 
 
Presenteremo casi operativi con metodologie ef-
ficaci per migliorare la conoscenza dei compor-
tamenti dei clienti. 
 
 

 
 

http://www.tvn.it/


INVESTIMENTO 
 
L’investimento del percorso è di € 600 + iva per 
persona.   Il pagamento avverrà mediante bonifico 
bancario intestato a: Salone d’Impresa srl  
Causale: Ripartono le Vendite  
IBAN: IT37K0518802002000000030127 
 

CONFERMA DI PARTECIPAZIONE 
 
Vi preghiamo di dare la conferma della vostra par-
tecipazione  entro il 9 febbraio 2010 inviando una 
mail all’indirizzo:   redazione@salonedimpresa.it  
            Oppure inviando questo modulo a mezzo fax 
al numero   041.5317673 con queste informazioni 
 
Nome 
 
___________________________________________________________ 
Cognome 
 
___________________________________________________________ 
Qualifica 
 
___________________________________________________________ 
Azienda 
 
___________________________________________________________ 
Indirizzo 
 
__________________________________________________________ 
Cap / Ci ttà 
 
___________________________________________________________ 
Telefono 
 
___________________________________________________________ 
Indirizzo e-mail 
 
___________________________________________________________ 
Trattamento dei dati personali e sensibili ai sensi del  
Decreto legislativo 30 giugno 2003, n. 196 

PRESENTAZIONE 
 
Da quasi dieci anni Salone d’Impresa realizza un 
network di comunità tra persone (manager ed im-
prenditori del Nord Est), Università (di Venezia, Pa-
dova, Udine, Trieste e Verona), tra Imprese nazionali 
ed internazionali (con Imprenditori e con le Associa-
zioni Confindustriali), proponendo iniziative innova-
tive e coinvolgenti.  

 
LE NOSTRE ATTIVITA’ ISTITUZIONALI 

 
 Formazione volta alla crescita aziendale 
 Realizzazione di percorsi di coaching personaliz-

zato a imprenditori e responsabili aziendali 
 Organizzazione di Saloni di Impresa 
 Organizzazione di convegni, meeting e workshop 

che hanno visto relatori di livello nazionale ed in-
ternazionale su temi non solo economico-
aziendali ma anche sociali ed istituzionali 

 Creazione di Cenacoli Specializzati e Professionali 
su specifiche aree funzionali (Controllo di Gestio-
ne, Risorse Umane, IT, General Management, PMI) 

 

 
 

 
 

Per informazioni aggiornate visita il sito 
www.salonedimpresa.it 

 
 
E’ lieto di invitarLa al Ciclo di Incontri  

 

Ripartono le vendite! 
 

Metodi, Strumenti e Proposte 
su nuove modalità in atto nelle imprese  

 

 

16 febbraio – 16 marzo 2010                                                          
 

Sede degli Incontri - Novotel di Mestre 
Via Ceccherini 21,  

Uscita Castellana Tangenziale di Mestre 
Venezia Mestre  

 

mailto:redazione@salonedimpresa.it
http://www.salonedimpresa.it/

